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Account Manager

Kandidatka s viac ako 20 ro¢nymi skisenostami ako Sales Account Executive, najma v odvetvi logistiky a dodavatelského retazca. Zru¢na v
oblasti vyjednavania a konzultatného predaja. Kandidatka je skiseny obchodny profesional s rozsiahlou praxou v oblasti logistiky a online
sluzieb. Od augusta 2019 pdsobi ako Account Executive, kde sa Specializuje na predaj logistickych expresnych sluzieb prispdsobenych
potrebam klientov a stratégii spolocnosti. Jej zodpovednosti zahffajd budovanie a udrziavanie obchodnych vztahov, vyuzivanie nastroja CRM
na udrziavanie presnych zaznamov o predajnej a akvizicnej Cinnosti a identifikaciu novych obchodnych prilezitosti s cielom dosahovat'
obchodné ciele. Ma tiez skasenosti ako oblastny predajny manaZzér, kde sa zaoberala predajom logistickych sluZieb a rozvijanim novych
obchodnych aktivit v pridelenom regidne. VV predchadzajicich rokoch pdsobila ako obchodny zastupca, kde bola zodpovedny za starostlivost' o
klientov a aktivny predaj sluzieb. Vo vzdelani sa kandidatka méze pochvalit' titulom Master of Business Administration - MBA v oblasti

Executive Management, ktory ziskal v rokoch 2022-2023 a anglickym jazykom na pokrocilej Grovni C1.

Ocakavana mzda: 2 800 €

Preferovana pracovna pozicia Preferovana lokalita
Manazér logistiky Bratislavsky kraj
Obchodny manazér Bratislava
Account manager Okres Trnava
Expedicia Okres Senec

Jazyky

Slovensky - Expert (C2)
Anglicky - Pokrocily (C1)

Nemecky - Zaciatocnik (A2)

Zrucnosti

Microsoft Office - Pokrocily
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Pracovné skiisenosti / Work experiences

08/2019 - stcasnost'

Account Executive

Zameranie spolocnosti:

Ostatné pomocné cinnosti v doprave

predaj logistickych expresnych sluZieb na zaklade potrieb klienta a stratégie spolocnosti

budovanie obchodnych vzt'ahov s pridelenou databazou klientov vyuzivajac prilezitost' na upselling a crosselling

udrziavanie presnych zaznamov o predajnej a akvizi¢nej ¢innosti vratane obchodnych telefonatov, stretnuti, uzavretych obchodov v
pridelenom terit6riu vyuzivanim CRM nastroja

rozvoj aktivit na podporu predaja a aktivaciu klientov

zabezpecenie celého predajného procesu od ponuky k uzatvoreniu za G¢elom dosiahnutia obchodnych cielov

analyza a vyhodnocovanie dat, procesov a dosahovanie cielov

identifikovanie novych obchodnych prileZitosti a stratégii

spolupraca na projekte s oddelenim Specialnych sluzieb

04/2019 - 07/2019

Account Manager

Zameranie spolocnosti:

Spracovanie ddt, poskytovanie serverového priestoru na internete a suvisiace sluzby

predaj sluzieb inzertného portalu Domelia.sk firemnym klientom
podporné ¢innosti

spolupraca s CSR oddelenim na programe V/ypomoc so srdcom
predaj benefitného programu firmam, koordinacia €innosti na pilote
koordinacia obchodnych aktivit s Produktovym managerom
spolupraca s marketingovym a IT oddelenim

identifikovanie obchodnych cielov a tvorba stratégie

06/2011 - 02/2019

Area Sales Manager
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Zameranie spolocnosti:

Ostatné pomocné Cinnosti v doprave

predaj logistickych sluzieb podla individualnych potrieb klientov (cestna preprava, letecka, namorng, skladovanie, colné sluzby,...
rozvijanie novych obchodnych aktivit vo zverenom regione (celé SK)

koordinacia obchodnych aktivit s obchodnym riaditelom podla potreby

udrziavanie evidencie o obchodnych stretnutiach pomocou nastrojov CRM

identifikovanie obchodnych cielov / vedenie a rozvoj dalSich predajnych aktivit, ktoré vedi k uzatvoreniu obchodnej prilezZitosti
rozvoj a realizacia obchodnych planov prostrednictvom ziskania novych klientov

dosahovanie minimalnych ro¢nych obratov stanovenych vedenim spolocnosti

02/2008 - 05/2011

Field Sales Representative

Zameranie spolocnosti:

Ostatné postové sluzby a sluzby kuriérov

vykonavanie starostlivosti o definovanych zakaznikov vo zverenom regione

aktivny predaj sluzieb zakaznikom, vedenie rokovani, komunikovanie s potencionalnymi a existujicimi zakaznikmi
zodpovednost' za plnenie stanovenych obchodnych a akvizi¢nych planov

neustaly monitoring konkurencie - poskytovanie aktualnych informacii o ponuke produktov a sluzieb
vypracovavanie ponik a vyhodnocovanie aktivit

analyzovanie a rieSenie poziadaviek a potrieb zakaznikov

evidencia dat do podpornych predajnych systémov

pravidelny reporting vedeniu spolo¢nosti, vypracovanie Statistik

spolupraca na vyvoji novych produktov a nastrojov

technicka podpora pre klientov
Vzdelanie / Education

2022 - 2023

Master of Business Administration - MBA, Executive Management

1996 - 2001

Obchodna akadémia


https://www.cvmango.com/zamestnanci/account-manager-19
mailto:info@cvmango.com
http://www.cvmango.com/

cviman

Bankovnictvo

2010

Rozvijanie vybranych obchodnych zruénosti


https://www.cvmango.com/zamestnanci/account-manager-19
mailto:info@cvmango.com
http://www.cvmango.com/

